
스타트업의 시리즈 단계별 비즈니스 모델 검증
스타트업의 성장 단계에 따른 비즈니스 모델 검증 과정을 탐험해보세요. 시드 단계부
터 시리즈 C까지, 각 단계별로 중요한 평가 항목과 목표를 알아봅니다.

자세히 알아보기 상담 예약하기

https://gamma.app/docs/screenshot
https://cfo4biz.kr/contact/


시드(Seed) 단계: 개념적 타당성 평가
시드 단계에서는 비즈니스 모델의 개념적 타당성과 시장 잠재력을 평가합니다. 이 단계의 주요 목적은 비즈니스 모델이 고객의 문제를 
해결할 수 있는지, 그리고 초기 시장에서 성공할 가능성이 있는지를 중점적으로 살펴보는 것입니다.

가설 검증
비즈니스 모델이 고객의 문제
를 해결하고 수요를 충족시킬 

수 있는지 분석

고객 세그먼트
타겟 고객이 명확하게 정의되
어 있고, 그들의 문제를 해결할 

수 있는지 분석

시장 규모
시장 규모가 충분히 크고, 성장 
잠재력이 있는지 분석

실행 가능성
초기 자원을 활용해 비즈니스 
모델이 실현 가능한지 분석



Series A 단계: 시장 진입 후 검증
Series A 단계의 목적은 초기 시장 진입 후 비즈니스 모델이 실제로 작동하는지 검증
하는 것입니다. 이 단계에서는 시장 반응과 매출 성과를 통해 비즈니스 모델의 실질적
인 효과를 평가합니다.

1 시장 적합성 검증
제품이나 서비스가 시장에 맞게 적응했는지, 초기 고객의 피드백과 
판매 데이터를 통해 검증

2 수익 모델 검증
수익 창출 구조가 안정적인지, 매출이 실질적으로 발생하고 있는지 
평가

3 고객 유지율 분석
고객이 제품을 반복적으로 사용하는지, 또는 재구매율이 높은지 검
토

4 확장 가능성 평가
현재의 비즈니스 모델이 다른 시장으로 확장할 수 있는지, 또는 제품 
라인업을 추가할 수 있는지 평가



Series B 단계: 확장성 검증
Series B 단계의 주요 목적은 비즈니스 모델의 확장성을 검증하는 것입니다. 이미 검증된 비즈니스 모델을 바탕으로, 성장 가속화가 가
능한지, 그리고 추가 자금을 통해 더 큰 시장으로 확장할 수 있는지를 평가합니다.

주요 평가 항목으로는 확장 가능성(Scalability), 다각화 가능성, 비용 구조의 효율성, 그리고 글로벌 시장 진출 가능성 등이 있습니다. 
특히 비즈니스 모델이 비용 대비 효율적으로 확장할 수 있는지, 그리고 글로벌 시장에서 성공할 가능성이 있는지를 중점적으로 평가합
니다.

확장 가능성
비즈니스 모델이 빠르게 확장
할 수 있는지, 특히 비용 대비 
효율적으로 확장할 수 있는지 
평가

다각화 가능성
현재 모델이 추가 수익원을 
창출하거나 다른 시장으로 진
출할 수 있는지 분석

비용 구조 효율성
확장 과정에서 비용 구조가 
효율적인지, 운영 비용이 수
익 대비 적절한지 검토

글로벌 시장 진출 가능성
글로벌 시장에서 비즈니스 모
델이 성공할 가능성이 있는지 
평가



Series C 단계: 안정성과 지속 가능성 검증
Series C 단계의 목적은 성숙한 비즈니스 모델이 안정적으로 운영되고 있는지를 검증
하는 것입니다. 이 단계에서는 대규모 확장과 글로벌 시장 진출, 또는 기업공개(IPO) 
준비와 같은 장기 전략을 실행할 수 있는 비즈니스 모델의 지속 가능성을 평가합니다.

지속 가능성
장기적인 안정적 수익 창출 능력과 시장 변동 대응력 평가

운영 효율성
대규모 조직 운영 체계와 효율성 검토

글로벌 확장 성과
글로벌 시장에서의 성공 여부 및 잠재력 확인

IPO 준비 상태
기업공개를 위한 재무적 안정성과 투명성 평가



시드 단계와 Series A 단계의 비교
시드 단계와 Series A 단계는 스타트업의 초기 성장 단계에서 중요한 역할을 합니다. 두 단계는 각각 다른 목적과 평가 기준을 가지고 
있어, 스타트업의 발전 과정에서 서로 다른 측면을 검증합니다.

시드 단계가 비즈니스 모델의 개념적 타당성과 초기 시장 잠재력을 평가한다면, Series A 단계는 실제 시장 진입 후의 성과와 비즈니스 
모델의 실질적인 효과를 검증합니다. 이러한 차이는 스타트업이 각 단계에서 집중해야 할 핵심 요소들을 명확히 보여줍니다.

평가 항목 시드 단계 Series A 단계
주요 목적 개념적 타당성 평가 실제 시장 성과 검증
고객 관점 잠재 고객 정의 실제 고객 반응 분석
시장 평가 시장 규모와 잠재력 시장 적합성(Product-Market Fit)

재무 측면 초기 자원 활용 가능성 실제 수익 모델 검증



Series B와 C 단계의 확장 전략 비교
Series B와 C 단계는 스타트업의 성장과 확장에 초점을 맞춥니다. 두 단계는 모두 비
즈니스 모델의 확장성을 검증하지만, 각각 다른 측면에서 접근합니다.

Series B 단계가 비즈니스 모델의 빠른 확장과 새로운 시장 진출 가능성에 중점을 둔
다면, Series C 단계는 더 큰 규모의 글로벌 확장과 장기적인 안정성에 초점을 맞춥니
다. 이러한 차이는 각 단계에서 스타트업이 추구해야 할 전략적 방향을 제시합니다.

1
Series B: 확장 가능성 검증
비즈니스 모델의 빠른 확장성, 비용 효율적 성장, 새로운 시장 진출 가
능성 평가

2
성장 전략 수립
시장 확대, 제품 다각화, 운영 효율성 개선을 위한 전략 개발

3
Series C: 대규모 확장 및 안정성
글로벌 시장 진출, 장기적 수익 안정성, IPO 준비를 위한 비즈니스 모
델 검증



스타트업 성장 단계별 핵심 질문
각 시리즈 단계마다 스타트업은 자신의 비즈니스 모델을 검증하기 위해 핵심적인 질문들에 답해야 합니다. 이러한 질문들은 해당 단계
에서 중요한 평가 항목들을 반영하며, 스타트업이 다음 단계로 나아갈 준비가 되었는지를 판단하는 데 도움을 줍니다.

이러한 질문들에 대한 명확한 답변은 투자자들에게 스타트업의 성장 잠재력과 비즈니스 모델의 견고성을 보여주는 중요한 지표가 됩니
다. 각 단계별로 적절한 질문에 답하며 비즈니스 모델을 지속적으로 개선하고 검증하는 것이 스타트업의 성공적인 성장에 핵심입니다.

시드 단계 핵심 질문
우리의 제품/서비스가 실제로 고객의 문제를 해결하는가?

타겟 고객 세그먼트가 명확히 정의되어 있는가?

시장 규모가 충분히 크고 성장 잠재력이 있는가?

초기 자원으로 비즈니스 모델을 실현할 수 있는가?

Series A 단계 핵심 질문
제품/서비스가 시장에 적합한가? (Product-Market Fit)

수익 모델이 안정적으로 작동하고 있는가?

고객 유지율과 재구매율이 높은가?

현재 비즈니스 모델로 다른 시장이나 제품으로 확장 가능한가?

Series B & C 단계 핵심 질문
비즈니스 모델이 효율적으로 확장 가능한가?

글로벌 시장에서 성공할 수 있는 잠재력이 있는가?

장기적으로 안정적인 수익을 창출할 수 있는가?

IPO를 위한 재무적 안정성과 투명성을 갖추었는가?


